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又要降了？
保险产品利率3.0％时代或终结
如果没有长期闲钱不要着急上车

近日，一则关于增额寿险利率或将下调的市场传闻引发热
议。虽然公众对于利率下调有着心理预期，但是，速度如此之快
却又在意料之外。有消息称，某保险公司为符合公司风险管控要
求，将于 6月 30日正式停售预定利率 3.0％的增额终身寿险，并将
于 7月 1日上市预定利率 2.75％的增额终身寿险，而且新产品已经
报备成功。这也就意味着，保险产品利率 3.0％时代很有可能成为
历史。

增额终身寿险是一款带有理财功能的终身人寿保险，其保额
会随着时间逐渐增加。购买这种保险后，还有资金增值的机会。
在投保时，保险合同内会注明保证利率，该利率不得随意变更，
用于计算每年的增值解约金以及复利的数值。这意味着每年的保
额会按照这个利率逐年增长。

大部分增额寿险有减保功能，即可以以减保或者退保的形式
取出，因此很多人将其作为一款长期理财的工具。虽然此前利率
一降再降，但目前增额寿险的利率在3％左右，部分公司的结算利
率能达到3.3％。

记者向多家寿险公司求证相关消息，但有关公司均表示未接
到监管明确通知。不过需要注意的是，有些监管要求并不一定会
以通知或者要求形式下达，而是以“窗口指导”进行，引导保险
公司进行合规变动。此外，从今年第一季度的数据来看，保险公
司的投资端仍面临收益不高以及再投资的双重压力，投资收益率
并不乐观，这也造成了利率下行的动力。

此前，上一轮的利率下调时间为2023年7月末，保险产品预定
利率由 3.5％下调至 3.0％，再上一轮，则是在 4.25％的基础上下
降。随着今年以来银行存款利率的不断下调，公众对理财产品的
预期也不断下调，因此每次保险产品预定利率的下调，都会引发
一波由部分业务员散布“焦虑”下的营销，进而在引发抢购潮
后，公司业绩突发上涨。

值得注意的是，增额寿险虽然是一种较好的锁定收益的理财
工具，但其有一定的时间投资要求。大部分的产品在投保早期
现金价值低，早期退保会有较高的费用扣除，从而产生损失。
因此，此类产品比较适合手里有闲钱、有长期投资需求的个人。
如果未来有大量资金需求，则不适合购买。

消费贷利率拼至“2”字头、分期付款有优
惠、信用卡支付满减……近期，包括银行在内
的金融机构正大战消费贷赛道。

记者注意到，在降息、提额“开卷”消费贷
赛道的背后，一方面是银行积极推动消费贷业
务发展。另一方面，也是金融机构在“以旧换
新”消费机遇下，通过创新金融产品和服务，激
发消费者的换新需求。

但是，一降再降的利率背后，银行要“卷
赢”消费类贷款还有多大的盈利空间？作为普
通消费者，又该如何面对“低利率”带来的金融
消费机遇？

利率拼至“2”字头

“如果利率真的到了 3％附近，我就考虑
把之前借款的消费贷置换掉。”家住广州市天
河区的黄小姐给记者算了一笔账，之前她的消
费贷款利率还在 4％附近，今年已经有银行给
她发来信息，称贷款利率降低到 3％附近，
而且新的消费贷款期限也从之前的 3 年延长
到了 5年。

事实上，记者注意到，今年以来，银行已
经经历了新一轮的消费类贷款“调价”，甚至
有银行将利率拼到了“2”字头。

公开信息显示，北京银行近期发布的
“京 e 贷”产品介绍显示，产品额度最高 100
万元，首笔提款年化利率 （单利） 低至
2.98％，期限最长 3年，无须抵押担保。平安
银行近期推出的“白领新一贷”消费贷产
品，普通客户年利率（单利）为 3.96％起，但
部分“优享客户”用券后，产品年利率 （单
利）可低至 2.88％。

值得留意的是，银行虽然对于消费贷“开
卷”，但想要拿到最低的利率仍然需要准入门
槛，比如对于客户的信用记录、工作年限等资

质有一定要求。有广东地区的银行人士表示，
具体能获得的贷款额度、期限、利率等，按当
地分行政策及最终审批结果为准。

支持消费品“以旧换新”

金融机构大战消费贷为哪般？记者注意
到，银行通过低利率“揽贷”的背后，一方面
是个人消费贷款、经营性贷款正在成为银行零
售信贷的重要增长点，银行面对较为激烈的同
业竞争，需要积极推动消费贷业务发展。

另一方面，则是“以旧换新”消费机遇
下，金融机构通过创新金融产品和服务，如推
出消费贷、利率优惠的分期付款、信用卡支付
满减等，不断激发了消费者的换新需求。

今年 3月，国务院印发《推动大规模设备
更新和消费品以旧换新行动方案》，对于推动
大规模设备更新和消费品以旧换新作出了全面
部署。随后，各地也开始推动大规模设备更新
和消费品以旧换新工作部署。

在以旧换新政策的引导下，银行也推出了
更多针对“换新”的场景化、个性化产品和服
务。其中，消费贷款成了银行发力的重点。多
家银行创新推出“以旧换新分期付”产品，实
施支持汽车、家电、家具等大宗消费品“以旧
换新”专项行动。

以广东工行“以旧换新分期付”为例，其
为客户提供多重优惠措施。其中五年分期利率
折算年化利率为 3.44％，以 10万元分期为例，
月均分期利息仅 150元，该行还进一步向家装
家电等消费分期定向低息让利。此外，在额度
方面，购车用途最高可贷 150万元，支持购车
分期最高比例100％。

据了解，广东工行2024年内将配套超5000
万元促销资源，联合主流电商平台、线下大型
家电家具卖场开展“以旧换新”专场消费促销
活动，并提供多重增值服务。

瞄准“以旧换新”机遇——

利率拼至“2”字头 银行“卷”起消费贷

本版文字均据羊城晚报

银行为了扩大市场份额，希望通过较低

利率吸引更多客户来达到“以量补价”的

目的。但银行降低利率、拉长期限的同

时，是否会造成风险的上升？

对此，有分析认为，可以将银行降利
提额视为一种“薄利多销”的促销行为。
招联首席研究员董希淼认为，消费贷款、
经营性贷款利率的降低，对银行资产质量
几乎没有影响。利率下调只是降低价格，

不等于放低风控标准。银行的超低利率消

费贷款、经营性贷款，通常针对优质客户

群体，因此风险总体可控。由于减费让利

的力度较大，在成本没有继续改善的情况
下，当前和未来一段时间银行息差可能会

出现收窄。

值得留意的是，市民在贷款消费方面

享受到了前所未有的便利，也在一定程度
上释放了消费需求。董希淼认为，消费贷
款、经营性贷款利率降低，有助于降低金

融消费者利息支出，提高消费者申请贷款

的意愿，从而有助于促进消费、扩大内需。

不过对消费者而言，董希淼建议，切

不可因为利率较低就盲目申请，申请消费

贷款、经营性贷款要合理适度，将个人债

务负担控制在合理水平之内。同时，应如

实提供贷款申请资料，不得伪造、编造材

料；应按照合同约定使用贷款资金，不可

挪用至其他用途。

［专家建议］ 申请消费贷款要合理适度


